
10月25日（火）まで受付ます。お時間ある方は是非、ご参加ください

https://forms.office.com/r/gT1YY8qr0M
https://forms.office.com/r/gT1YY8qr0M


●名刺を活用した顧客データベースの作り方セミナー 開催結果 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

コロナによる経済の変化や働き方改革により、今まで主流であった対面の営業方法は減少傾向
にあること、また名刺を起点とし蓄積データを活用する営業方法（ダイレクトアプローチ・一括ア
プローチ）にシフトする企業が多くなっていることを学んだ。
また、蓄積データを活用することで、属人化している業務の見直しが行えることや、「いつ・どこ
の・だれに」を意識した営業活動により新規案件の創出が最大化できる、ということを学び、企
業にとってデジタル化は総務関係だけでなく営業活動にも影響があることを再認識できた。

3社3名

事業実施して
得られた効果

事業名

オンライン（ZOOM）

令和4年10月26日（月）10:00～11:00

名刺を活用した顧客データベースの作り方セミナー

講師名

参加者数

場所

実施年月日

Sansan㈱ 中部支店 チームリーダー 長坂氏／中部支店 石川氏


